
占い師として稼ぎを最大化するための戦略ツリー

本記事では、占い師としての収入を向上させるための具体的な戦略を、視覚的に分かりやすい

ツリー図を用いて解説します。収入は基本的に「単価」「顧客数」「リピート率」の3つの要素の

掛け算で決まります。この3つの要素をいかにバランス良く、かつ効果的に伸ばしていくかが、

稼ぎを最大化する鍵となります。

1. 収入向上戦略の全体像

以下のツリー図は、占い師が収入を向上させるための主要な戦略と、それを実現するための具

体的な施策を体系的にまとめたものです。



このツリー図は、大別して以下の3つの柱で構成されています。

1. 単価を上げる：一度の鑑定で得られる収益を増やす。

2. 顧客数を増やす：新規の顧客との接点を増やし、鑑定の機会を増やす。

3. リピート率を上げる：一度鑑定した顧客に再度利用してもらう。

次項より、それぞれの柱と具体的な施策について詳しく解説します。

2. 各戦略の具体的な解説

2.1. 単価を上げる（B）

単価を上げることは、労力を大きく変えずに収入を直接的に増やす最も効果的な方法の一つで

す。

施策 内容 具体例

高額メニューの導入 (B1)

標準的な鑑定メニューに加え、

より専門的で時間のかかる高額

なサービスを提供する。

長期コンサルティング (B1a)、

オーダーメイド鑑定 (B1b)

専門性の強化とブランディング 

(B2)

特定の分野に特化し、「その分

野ならこの人」というポジショ

ンを確立することで、価格競争

から脱却する。

特定の分野に特化 (B2a)（例：

恋愛専門、経営者専門）、権威

性のある資格の取得 (B2b)

付加価値の提供 (B3)

鑑定以外の関連商品やサービス

を提供することで、顧客単価を

引き上げる。

パワーストーン販売 (B3a)、セ

ミナー開催 (B3b)

2.2. 顧客数を増やす（C）



新規の顧客にリーチし、鑑定の機会を増やすための戦略です。オンラインとオフラインの両面

からアプローチします。

施策 内容 具体例

オンラインでの露出増加 (C1)

インターネット上での存在感を

高め、潜在顧客に見つけてもら

いやすくする。

SNSでの積極的な発信 (C1a)、

ブログやウェブサイトのSEO対

策 (C1b)

集客チャネルの多様化 (C2)

特定の集客源に依存せず、複数

のルートから顧客を獲得できる

体制を構築する。

占いプラットフォームへの登

録 (C2a)、異業種とのコラボレ

ーション (C2b)

無料相談やイベントの開催 (C3)

サービスを体験してもらう機会

を提供し、信頼感を醸成してか

ら有料鑑定へ誘導する。

体験セッションの提供 (C3a)、

合同イベントへの参加 (C3b)

2.3. リピート率を上げる（D）

一度鑑定した顧客をファン化し、継続的に利用してもらうための戦略です。安定した収入基盤

の構築に不可欠です。

施策 内容 具体例

鑑定後のフォローアップ (D1)

鑑定後も顧客との接点を持ち続

け、信頼関係を維持・強化す

る。

お礼メールやメッセージ 

(D1a)、定期的な情報提供 

(D1b)

顧客満足度の向上 (D2)
鑑定の質を高め、顧客が心から

満足する体験を提供する。

丁寧なヒアリング (D2a)、具体

的なアドバイス (D2b)

会員制度やサブスクリプション

の導入 (D3)

継続的な利用を促す仕組みを導

入し、顧客の囲い込みを行う。

限定コンテンツの提供 (D3a)、

割引特典の付与 (D3b)

3. まとめ：戦略の実行と継続

稼ぎを最大化するためには、これら3つの柱を同時に、かつ継続的に実行することが重要です。

特に、単価を上げるための「専門性の強化」と、リピート率を上げるための「顧客満足度の向

上」は、他のすべての施策の土台となるため、最優先で取り組むべきです。

このツリー図を参考に、ご自身の現状と照らし合わせながら、最適な戦略を見つけ、実行に移

してください。継続的な改善こそが、占い師としての成功への道を開きます。



この記事は、一般的なビジネス戦略と占い業界の特性を考慮して作成されたものであり、特定

の収入や結果を保証するものではありません。


